
     

 

 

 
 

Geschäftsanbahnung während der Messe in Japan 
～ Teilnahme an internationalen Messen in Japan ～ 

 
Für europäische Firmen ist Japan als hoch entwickelter Wirtschaftsstandort besonders 
attraktiv. Das gilt vor allem für die Bereiche Umwelttechnologie, Robotik, Informations- und 
Kommunikationstechnologie, Automobilzulieferung, Bio- und Nanotechnologie, medizinische 
Versorgung und Lifestyle. Einige wichtige Messestandorte wie die Tokyo Big Sight und die 
Makuhari Messe im Großraum Tokio sowie die Intex Osaka bieten deutschen Unternehmen die 
passende Auftrittsmöglichkeit. 

 
 

Wir stellen Kontakte her 
 

Im Vorfeld der Messen machen wir Ihren Vorstellungen entsprechend potentielle Kunden 
ausfindig, um Gespräche während der Messen anzubahnen und diese effektiv auszugestalten.  

 
Ablauf der Geschäftsanbahnung 

 
1. Zusammenstellung potentieller japanischer Geschäftspartner 
2. Ausarbeiten der gegenseitigen Interessenlage 
3. Terminabsprache mit den japanischen Unternehmen für Messegespräche 
4. Hilfestellung am Messestand, Dolmetschen der Gespräche 
5. Nachbereitung des Messebesuchs 

 
Weitere Unterstützung 
 
Um Gespräche während der Messe möglichst effektiv abzuwickeln, empfehlen wir Ihnen, 
folgende Tätigkeiten der Vor- und Nachbereitung Ihrer Messeteilnahme in Japan. Bei Fragen 
stehen wir Ihnen jederzeit zur Verfügung und leisten Hilfestellung. 

 
1. Marktrecherche (Marktvolumen, Preise, Konkurrenzsituation） 
2. Erstellung von Informationsmaterialien auf Japanisch bzw. Englisch (Webseite, 

Broschüren, Präsentationen） 
3. Besichtigung von Betrieben und Produktionsstätten in Japan 

 
Bei Bedarf übernehmen wir die Organisation Ihrer Messeteilnahme von der Antragstellung bis 
zum Aufbau Ihres Standes. 
 

Kontakt： 
 
ICH Industrieanlagen Consulting & Handel GmbH,  
Bleibtreustr. 6, 10623 Berlin, 
Tel.: +49(0)30-3100 7790,  
E.mail: mail@ichconsult.de 
URL：www.ichgmbh.com 
 


