
Mit einem deutsch-japanischen Manage-

ment ist die Industrieanlagen Consulting 

& Handel ICH GmbH der ideale Partner für 

den Zugang zum japanischen Markt. Auf 

allen Stufen der Geschäftsabwicklung in 

Japan, von der Kontaktanbahnung bis zur 

Niederlassungsgründung, bietet das Un-

ternehmen seinen Kunden Beratung und 

Service. 

Mit Hauptsitz in Berlin und zwei Ver-

tretungen in Japan – an den großen Wirt-

schaftsstandorten Tokio und Osaka – ist 

das Consulting-Unternehmen in beiden 

Ländern zu Hause und versteht es, eine 

Brücke zwischen den (Geschäfts-)Kulturen 

zu schlagen.

Diese Kompetenz möchte das Unter-

nehmen auch dem Europäischen Wirt-

schaftsforum zur Verfügung stellen und 

übernimmt seit kurzem die Vertretung des 

EWF in Tokio.

Die ICH GmbH wirkt seit 1991 als Ver-

mittler in der Zusammenarbeit zwischen 

Japan, Deutschland und Europa und kann 

auf ein weitreichendes Netzwerk in Japan 

zurückgreifen, das intensiv durch den Ge-

schäftsführer Herrn Koresawa und das ICH-

Team in Japan gepflegt wird. 

Die Anpassung eines Produktes an den 

anspruchsvollen japanischen Markt und 

die Kommunikation mit Geschäfttspart-

nern und Behörden können sich für ein 

Unternehmen aus Deutschland schwierig 

gestalten. Die Unterstützung durch einen 

professionellen Partner hilft Kosten und 

Zeit zu sparen – und der Einsatz wird am 

Ende durch besonders verlässliche Ge-

schäftsbeziehungen und treue Kunden in 

einem der kaufkräftigsten Länder weltweit 

belohnt.

Zum umfangreichen Service der Indus-

trieanlagen Consulting & Handel GmbH 

gehört, gemeinsam mit dem Kunden eine 

Strategie für den Markteintritt in Japan 

zu entwickeln, Marktstudien zu erstellen 

und seine Produkte und Geschäftskultur 

an die japanischen Geschäftspartner zu 

vermitteln. Die ICH GmbH knüpft Kontakte 

zu Vertriebspartnern und Institutionen, 

begleitet den Kunden bei Geschäftsreisen 

vor Ort und bietet fachliches Dolmetschen 

und Übersetzungen.

Seinen Service bietet das Unternehmen 

in umgekehrter Richtung ebenso japa-

nischen Kunden, die auf dem deutschen 

Markt Unterstützung suchen. In Japan wird 

neben dem Business Consulting von den 

Kunden ebenso die Recherche zu wirt-

schaftspolitischen Themen in Bezug auf 

Deutschland und Europa nachgefragt.

Besonders in den Bereichen Umwelt-

technik, neue Energien und innovative 

Technologien beweist das Mitarbeiter-

team Expertise. Zu den Kunden in Japan 

zählen Regierungsbehörden, Ministerien, 

Wirtschaftsverbände, Privatunternehmen 

und namhafte Denkfabriken wie z.B. das 

Nomura Research Institute oder das Mit-

subishi Research Institute. 
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